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BARRIERER, UDFORDRINGER OG POTENTIALER

FOR STYRKELSE AF DEN ØKOLOGISKE BUNDLINJE

PLANTEPRODUKTION
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Økologisk 

planteavler

Tema: 

Barrierer, udfordringer og potentialer

for styrkelse af den økologiske bundlinje



RAMMER

➢ Fasthold høj pris

➢ Analyse: Små ejendomme skubbes over i økologi pga. 
tilskud

➢ Næringsstoffer: Kilder der anerkendes

➢ Foderkorn – pris – DK < europæisk pris + transport

➢ Status: omlægning Europa (L&F, NAER)

➢ Landbrugstilskud baseret på ”sund jord”, ”humus”, 
”klimavenlighed”, ”bæredygtighed”

➢ Vejret
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KULTUR
➢ Planteforædling

➢ Inspiration: ”Det grønne regnskab”    baseret på bedriftsløsningen

➢ Økonomiske analyser – til-forpagtede afgrøder, dårlige udbytter (sider på farmtracking hvor ejer fylder 
på) (fokus på hele virksomheden men også – plante-del, afgræsnings-del, biogas-del)

➢ Potentiale: Fremme den biologiske aktivitet/liv i jorden

➢ Potentiale: ”humus indikator” – kører vi den rigtige vej

➢ Potentiale: ”Elevator-planter”

➢ Potentiale: Lære af gartneribranchen

➢ Forretning: fasthold høj afregningspris – forsigtig omlægning

➢ Potentialer: Hold fast i ”sundhed” som værdi 

➢ Potentialer: lyt til forbrugeren – ikke opdrage dem (troværdighed)

➢ Næringsstoffer – egne, import

➢ Produktivitetsforbedring – 20 år uden forbedring

➢ Udfordring: Økologiske landmænd – meget forskellige

➢ Sælge CO2 binding

➢ Ikke uvildig rådgivning – vækstdogme

➢ Brug af ny teknologi: ved anlæg af kultur – gartneribranchen

➢ Usund fokus på vækst (størrelse)
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VIRKSOMHED
➢ Potentiale: afsætning skal sikres

➢ Potentiale: udvikle smag og kvalitet

➢ Potentialer: humus – øget frugtbarhed → +50% → udbytter (→ øget frugtbart – i ring)

➢ Potentiale: større del af værdikæden – på gården 

➢ Potentiale – bæredygtighed

➢ Sørge for at lave værdi – på afgrøden 

➢ Næringsstoffer – recirkulereret H&P, græs, grøde

➢ Ukrudt – regulering

➢ ”Nødvendig” maskinpark – optimering 

➢ Næringsstoffer – recirkulering

➢ Dræning

➢ Mere effektive afgrøder – rødder

➢ Sædskifte – rodfrugter

➢ Ukrudtstryk – sundhed – droner – satellitter

➢ Barrierer: arrondering

➢ Potentiale: økologisk omsætning: faglig potentiale, sædskifte, udbytte Kg/ha (krav om lavere kg ha end konventionelle)

➢ Potentiale: vertikal integration

➢ Udfordringer: ”raw food” – krav om analysetal, svær at leve op til 

➢ Potentiale: medicinsk hamp – vi har papir/adm. på plads i Danmark 

➢ Potentiale: værdiafgrøder – pas på afsætningssikkerhed

➢ Potentiale: Kontrakter på sine produkter (tilskynde til kontrakter)

➢ Potentiale: afsætnings-/andet samarbejde med naboer (win win)
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PERSONLIGE FORHOLD - MENNESKET
➢ Hvor ser landmanden sig i forhold til at eje egen bedrift (= % ejer – 100 % ejer) og graden af lederansvar

Ejerandel

100               PKI

KK

50 PER

PKI

0

-ledelse     Driftsleder     Direktør    Bestyrelsesformand

➢ Hvor lidt kan man leve af? -

➢ Forretning: Det man har det godt med – er ikke altid økonomi

➢ Potentiale At blive dygtigere producenter

➢ Soliditet som værdi

➢ Forretning: For lidt fokus på afkastningsgrad

➢ Barrierer: Landmanden som købmand
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INTERVIEW GUIDE

PLANTEPRODUKTION
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Ledelse og 
organisation

Marked og 
interessenter

Afsætning

Strategi

Teknologi
Økonomi

Netværk

Produktion

Personlige 
egenskaber, 
kompetencer 
og værdier
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Produktion

Sædskifte

Humus indikator

- Kører vi den rigtige 
vej

Elevatorplanter

- Mere effektive 
rødder

Bæredygtighed

Planteforædling

Næringsstoffer

- kilder

Sund jord

- Fremme biologisk aktivitet i jorden
Ukrudt

- Regulering

- Ukrudtstryk

Dræning

Produktivitets

forbedring

Arrondering Maskinpark

- Det 
nødvendige
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Usund fokus på 
vækst 

(størrelse)

Fastholde høj 
afregningspris – forsigtig 

omlægning

Afkastningsgrad

- Mere fokusSoliditet 
som værdi

Det grønne 
regnskab

Økonomiske 
analyser

Økonomi



12..

Produkt

- Udvikle smag og 
kvalitet

- Lave værdi

Forbrugeren

-lytte

- Ikke 
opdrage

RAW –
food

Vertikal 
integrationRådgivning

- vækstdogme

Afsætning

- Skal sikres

- værdiafgrøder

Værdikæden

- Større andel til 
gården

Lære af 
gartneri

branchen

Sælge 
CO2 

binding

Strategi

Afsætning

Marked

Medicinsk 
hamp

Kontrakt 
produktion

Nabo

samarbejder


